) g WIR IN WALS-SIEZENHEIM

B

Die Juristin Sonja Slavik (42) hat Geschmack und leitet seit zehn Jah-
ren in dritter Generation die Malerei Slavik in Viehhausen. Die Ge-
staltung von Wanden und AuBenfassaden ist ihr Metier.
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Tapetenwechsel mit Leidenschaft

Beide haben den Blick fur das Schéne. Sonja Slavik liebt Farben und schwingt den Pinsel. Peter Schon ist
kreativer Gestalter. Mit Begeisterung bringen beide neuen Schwung in die vier Wande ihrer Kunden.

Gois, Viehhausen. Die Leiden-
schaft fiirs schone Wohnen, Ein-
richten und fiirs Handwerk ldsst
Peter Schon nie los. Auch Sonja
Slavik kennt kein Abschalten.
Farben, Tapeten und Bodenbeld-
ge sind ihre Passion. Wie ihr Vater
kann sie ihre Finger nicht von
Winden lassen. Das Gesprich
mit den beiden Gestaltungsprofis
inspiriert und gibt Einblick in
zwei gleichartige und doch so
verschiedene Berufsfelder rund
ums Wohnen.

Redaktion: Wie verschieden
ticken Mann und Frauin puncto
Einrichten?

Sonja Slavik: Es gibt immer
Ausnahmen, aber die Motivation,
neu auszumalen, sind bei Man-
nern oft schmutzige Wande oder
die Erneuerung von Mobiliar.
Frauen hingegen wiinschen sich
eine optische Verinderung, be-
sonders im Friihling.

Peter Schén: Entwurf und Kon-
zepterstellung werden grofteils
mit der Frau des Hauses ausgear-
beitet. Die technischen Details,
die Ausfithrung, die Arbeits-
schritte und vor allem die Kosten
interessieren eher den Mann.

Inwieweit miissen Sie auf
Kundenwiinsche eingehen, auch

wenn diese fiir Sie nicht passen?
Sonja Slavik: Die Beratung
unserer Kunden ist meine liebste
Tatigkeit. Mir ist es wichtig, dem
Kunden gut zuzuhoren und zu er-
fahren, welche Ziele er bei der Re-
novierung verfolgt. Ich mache
diese Beratungen fast ausschlie3-
lich vor Ort, nach dem Motto:
,Zeige mir, wie du wohnst, und
ich sage dir, wer du bist.“

Peter Schon: Wir versuchen im-
mer, auf Kundenwiinsche einzu-
gehen. So findet die Erstberatung
vor Ort statt. Man schafft sich ei-
nen Eindruck der Gegebenheiten
und erarbeitet ein gemeinsames
Konzept. Manche Kunden {iber-
lassen einem die Konzepterstel-
lung, andere haben eine klare
Vorstellung. Wenn diese fiir die
Gegebenheiten nicht passt, ver-
sucht man, den Kunden mit Krea-
tivitdt, Gespiir, Erfahrung davon
zu iliberzeugen, dass etwas ande-
res zielfiihrender ist.

Was hat Sie personlich motiviert,
diesen Beruf auszuiiben?

Sonja Slavik: Ich bin mit der
Firma aufgewachsen. Erst musste
ich in die Ferne schweifen und
habe mich fiir das Studium der
Rechtswissenschaften entschie-
den. Als ich wihrenddessen fiir
meinen Vater die Buchhaltung

tibernahm, habe ich die Vielsei-
tigkeit dieses Berufs entdeckt.

Peter Schon: Der Beruf ist un-
glaublich vielseitig. Die Kreativi-
tdt, das Handwerk, die Materiali-
en und die Moglichkeiten sind
enorm. Vom Raum zum Wohn-
raum, vom Haus zum Traum-
haus, von der Idee zur Realisie-
rung, das macht es spannend. Die
Tatsache, dass das Ergebnis dem
Kunden einen enormen Mehr-
wert an Lebensqualitit bringt, ist
das Schonste daran.

Was macht Geld beim Einrichten
aus, was der Geschmack?

Sonja Slavik: In meiner Branche
ist der Preisdruck enorm. Es gibt
viele Billiganbieter, die vorder-
griindig dieselbe Arbeit leisten.
Der Unterschied liegt im Detail,
in Beratung, Zuverldssigkeit, sau-
berer Ausfiithrung; nicht zuletzt
dem sorgsamen Umgang mit der
Privatsphire des Kunden.

Peter Schén: Es ist gut zu wis-
sen, welches Budget verfiigbar
ist. Schén zu wohnen ist nichtim-
mer eine Frage des Geldborsels.
Die richtige Idee, die richtigen
Materialien, der richtige Platz
sollten Fundament sein. Man
kann sehr oft mit wenig Aufwand
grofRe Veranderungen erzielen.

Gibt es Herausforderungen?
Sonja Slavik: Eine groRe Heraus-
forderung ist das Wetter. Wir ar-
beiten von April bis Oktober viel
im Aufenbereich, streichen Bal-
kone oder malen Fassaden. Da
brauche ich einen guten Draht
zum Wettergott. Ich habe immer
ein Auge auf den Wetterbericht.

Peter Schén: Jeder Tag, jeder Kun-
de, jeder Raum ist eine positive
Herausforderung, die wir versu-
chen, gemeinsam zu bewiltigen.
Ein kleines Familienunternehmen
kann nur durch Flexibilitdt, Ver-
lasslichkeit, Qualitit bestehen.

Konnten Sie bisherimmer

alle Wiinsche erfiillen?

Sonja Slavik: Da miissten Sie
meine Kunden fragen. Ich hoffe
schon, die meisten kommen im-
mer wieder und empfehlen uns
auch gerne weiter, das ist fiir
mich das schonste Kompliment.

Peter Schon: Wir geben unser
Bestes, um alle Wiinsche zu erfiil-
len, und ich denke, wir haben ei-
ne sehr hohe Erfolgsquote. Wie
heiRt es so schon: Alle haben ge-
sagt, das geht nicht, dann kam ei-
ner, der das nicht wusste, und
hat’s einfach gemacht. Wir versu-
chen immer, der , Eine“ zu sein.
Birgit Kaltenbock
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Peter Schén (38) hat von seinem Vater Max Schén nach 35 Jahren
den Betrieb tibernommen. Der Raumausstatter-Meister bietet in der
Wohnmanufaktur in Gois Komplettlosungen fiir schéneres Wohnen.



